
平成２３年１１月１７日



＜　１　＞

１．最近、よかった事

　①次男と前澤さんの結婚

　②長男に初孫

　③弟の長男が就職決定

　④母が米寿

　⑤年金受給、住宅ローン完済

　⑥監査役になって顧問料アップ

　⑦三男の活躍　

　　ＶＢによるシステム開発



＜　２　＞

２．「気」のよい会社とは

田中幸男（楽笑）



＜　３　＞

３．「気」：笑っているためには

３つの自由とは

１．経済的な自由

２．健康的な自由

３．精神的な自由



＜　４　＞

ロングテール層

４．「気」：経済的な自由のためには

売上＝顧客数ｘ単価ｘ数量

形は心を動かす！

Ｆａｘちらし・３段活用マーケティング



＜　５　＞

５．「気」：健康的な自由のためには

・笑い

・活気

・勢い

　α波を発する

人に会う

前向き



＜　６　＞

６．「気」：精神的な自由のためには

・トラブルをなくす

・借金をしない

・病気をしない



＜　７　＞

７．人生を変えた瞬間

一番の商品を

一番よく売れる場所に

一番高く山積する

船井幸雄先生

加島祥造著



＜　８　＞

８．当社のコンサルティング

「形は心を動かす」　　

１．サポート・システムを強化する
２．コンサルティング営業へシフトする
３．効率的営業方法を導入する
４．「やる気」を評価するシステム

会社

商品

自分

５つの基準

・同一性

・親身性

・信頼性

・価値性

・価格性

お客様

・既存客

・休眠客

・新規客

「売上」＝「顧客数」ｘ「単価」ｘ「頻度」



＜　９　＞

９．当社の体制

ＡＭＩ＝Ａｄｖａｎｃｅｄ Ｍａｎａｇｅｍｅｎｔ ｗｉｔｈ Ｉｎｆｏｒｍａｔｉｏｎ

ＮＡＳＡ＝Ｎｅｗ Ａｇｇｒｅｓｓｉｖｅ Ｓａｌｅｓ Ａｃｔｉｏｎｓ

お客様

クライアント Ｗｅｂ

Ｆａｘ

ちらし

当社

コンサル

：栩野
（船井総研客員　

　経営コンサルタント）
関係Ｍｋｔ

外部Ｍｋｔ

内部Ｍｋｔ

ロープレ

ツール

営業会議

システム
：山口
：将男

デザイン
：恵美

探客９割

保守８割
革新２割

「気」

「気」



＜　１０　＞

おわりに

ご清聴ありがとう
ございました。


